
Hello Everyone,

Today’s missive looks at black swan events.  Wall Street will tell you no one can see them
coming.  Yet, supposed “black swans” like the 1929, 1987, and dot com crashes were all
predicted by “fringe” analysts who were ignored.  The same held true for the 2008 mortgage
crisis.  Men and women warned…but, were dismissed.

Conversely, I believe we can have posi�ve “black swan” events.  Airplanes, space travel, and
quantum computer were all said to be impossible.  Yet, here we are.  :>)

As usual, I hope today’s reading expands your understanding of the markets.

Signed, Your Saw‐A‐Real‐Black‐Swan‐Once Financial Advisor,

Greg

KKOB 06.22.2018 Black Swans

Bob:  So, Greg, I know you want to con nue this series about what will 
separate investors from their wealth.  And, I know you are building 
toward something.  So, what is the topic today?
Greg:  Let’s talk about black swans.  I know you’ve heard the term 
before, right?
Bob:  I have.  Lots of financial advisors use it.  I even looked up the origin 
once.  For centuries, bird experts contended black swans did not exist. 
They had only ever seen white swans.  Well, some me in the mid‐1800’s, 
Bri sh sailors came across black swans in Australia.  So, when something 
that shouldn’t happen then happens, they call it a black swan event.
Greg:  Impressive.  Now, when crashes come, Wall Street typically says, 
“No one could have seen it coming.”  It was, therefore, a black swan 
event.  This is what they said about the crash of ’87, and the dot com 
crash, and the 2008 mortgage mess. 
So, Bob, let’s play a game.  Off the top of your head, predict some black



So, Bob, let’s play a game.  Off the top of your head, predict some black
swan events you think could hurt the markets.
Bob:  Well, a huge California earthquake would be considered a black
swan.  Or, a major terrorist a�ack...or a mega‐bank failure…or a surprise
Middle East war would all qualify.
Greg:  I agree.  So, with li�le effort, you just ra�led off four black swans
that every listener said, “Yup, that could happen.”  So, if we all know
these things could happen, are they really black swans?  I’d say no.  And,
if they aren’t, why doesn’t Wall Street account for them when they
advise you about inves�ng your money?
Bob:  I don’t know.   But, my guess would be because they don’t know
the details.  For example, I can predict an earthquake, but I can’t predict
when it will happen, its exact loca�on, or its magnitude. 
Greg:  Bingo.  Because black swan events are seemingly random, they
can’t be mathema�cally modeled.  And, by now, your listeners
understand algorithms (which are basically mathema�cally‐based
computer programs) account for over 90% of the trading volume on Wall
Street.  So, since Wall Street can’t model black swans, they ignore them. 
And, this is one big reason why we have occasional flash crashes. 
Something hits outside the parameters of the algorithm…they’d call it a
black swan.  Then, in nanoseconds, computer models freak out and start
hi�ng the “sell‐bu�on”.  Then, the feedback loop commences.  Boom. 
 Flash crash.
Bob:  Right.  I’ve also heard them called fat‐finger trades, but never really
believed it.  S�ll, you can’t invest based on the possibility of a black
swan...you’d never do anything.    And besides, we seem to have
bounced back from recent black swans rather quickly. 
Greg:  Great points, and you’re right…though I would say some people
s�ll haven’t recovered from the ‘08 housing mess‐‐‐and Intel investors
are s�ll down almost 30% from the dot com highs 18 years ago.  So,
black swans ma�er.   S�ll, how do your listeners account for unknowns
without either ignoring them ‐‐‐like the algorithms do‐‐‐ or placing too
much emphasis on them‐‐‐‐which also isn’t reasonable?
Bob:  Again, I don’t know, but I suspect you’ll say diversify.  That’s what
every financial advisor says.
Greg:  Yes, I get that.  And, that is my industry’s approved answer.  But, in



Greg:  Yes, I get that.  And, that is my industry’s approved answer.  But, in
previous talks, you and I have gone over how classic diversifica�on
models haven’t worked since 2008.  So, something changed then.  And,
when the facts change, you must change. 
So, on Monday, I’ll go over a huge fact‐changer‐‐‐that being the rise of
the machines.  And then, next Friday, we’ll �e it all together.  If I’m right,
your listeners will not be surprised by the next supposed black swan.
Bob:  Sounds good.  How do people reach you?
Greg: My number is 508‐5550, 508 triple 5 zero.
Bob:  For those of you who want transcripts of what Greg and I talk
about each week, just email him at gregradiotranscripts@gmail.com.
 

By accep�ng this material, you acknowledge, understand and accept the following:
This material has been prepared at your request by Zane� Financial, LLC This
material is subject to change without no�ce. This document is for informa�on and
illustra�ve purposes only. It is not, and should not, be regarded as “investment
advice” or as a “recommenda�on” regarding a course of ac�on, including without
limita�on as those terms are used in any applicable law or regula�on. This
informa�on is provided with the understanding that with respect to the material
provided herein (i) Zane� Financial, LLC is not ac�ng in a fiduciary or advisory
capacity under any contract with you, or any applicable law or regula�on, (ii) that
you will make your own independent decision with respect to any course of ac�on
in connec�on herewith, as to whether such course of ac�on is appropriate or
proper based on your own judgment and your specific circumstances and
objec�ves, (iii) that you are capable of understanding and assessing the merits of a
course of ac�on and evalua�ng investment risks independently, and (iv) to the
extent you are ac�ng with respect to an ERISA plan, you are deemed to represent
to Zane� Financial, LLC that you qualify and shall be treated as an independent
fiduciary for purposes of applicable regula�on. Zane� Financial, LLC does not
purport to and does not, in any fashion, provide tax, accoun�ng, actuarial,
recordkeeping, legal, broker/dealer or any related services. You should consult your
advisors with respect to these areas and the material presented herein. You may
not rely on the material contained herein. Zane� Financial, LLC shall not have any
liability for any damages of any kind whatsoever rela�ng to this material. No part of
this document may be reproduced in any manner, in whole or in part, without the
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wri�en permission of Zane� Financial, LLC except for your internal use. This
material is being provided to you at no cost and any fees paid by you to Zane�
Financial, LLC are solely for the provision of investment management services
pursuant to a wri�en agreement. All of the foregoing statements apply regardless
of (i) whether you now currently or may in the future become a client of Zane�
Financial, LLC and (ii) the terms contained in any applicable investment
management agreement or similar contract between you and Zane� Financial,
LLC.
 
 
 


